REPORTE MENSUAL DEL INSTRUCTOR

®
REGIONAL CORDOBA SEnA
CENTRO DE COMERCIO, INDUSTRIA Y TURISMO -7Av
|DATOS DEL DOCENTE MES: NOVIEMBRE ANO: 2023
|NOMBRESYAPELLIDOS: MIRTA MARTINEZ RUIZ [ CEDULA: |50.954.447 ‘
PARTE HORAS DIRECTAS A FORMACION - PROGRAMAS EN FORMACION TITULADA Y/O COMPLEMENTARIA
*PROGRAMA HORARIO FECHA DIAS
FORMACION COMPETENCIA DESARROLLADA RESULTADOS DE APRENDIZAJE HORAS FIN
DESDE HASTA DESDE HASTA M[J|V|S|D
(FICHA)
RAL. ESTABLECER CARACTERISTICAS Y COMPETENCIAS
EMPRENDEDORAS PERSONALES DE ACUERDO CON SUS
POTENCIALIDADES, OBJETIVOS Y EL ENTORNO.
. RA3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATIVA E INNOVADORA SEGUN
oAl | 12:00a m. 20: 00 PM 2-nov 2-nov X :;;f;:;’esc""é‘;amere':s:‘ecrl'::d‘:';:g';g ESTRATEGIA EMPRENDEDORA RA4. RELACIONAR LA IMPORTANCIA 8
Y G DE LA NEGOCIACION CON EL EMPRENDIMIENTO SEGUN LAS
NECESIDADES Y ELEMENTOS DE LA NEGOCIACION. RA2. APROPIAR
EL PROCESO DE TOMA DE DECISIONES PERSONALES EN SU
COTIDIANIDAD, SEGUN EL COMPORTAMIENTO EMPRENDEDOR.
FICHA N 2712046 VENDER PRODUCTOS Y SERVICIOS RA2 EFECTUAR LA VENTA CUMPLIENDO CON POLITICAS DE LA
Asesoria comercial 12:00 20: 00 PM il 15 DEACUERDOICONILAS) ORGANIZACION 2
o : g aucy giiid X NECESIDADES DEL CLIENTE Y RAL ESTRUCTURAR PROPUESTA COMERCIAL DEL PRODUCTO Y
i OBJETIVOS COMERCIALES SERVICIO DE ACUERDO CON EL MERCADO OBJETIVO
FICHA N 2712046 VENDER PRODUCTOS Y SERVICIOS RA2 EFECTUAR LA VENTA CUMPLIENDO CON POLITICAS DE LA
soaotia comerci] T RG] 8 - DE ACUERDO CON LAS ORGANIZACION 6
Gtn g g nov -nov X NECESIDADES DEL CLIENTE Y RAL ESTRUCTURAR PROPUESTA COMERCIAL DEL PRODUCTO Y
: OBJETIVOS COMERCIALES SERVICIO DE ACUERDO CON EL MERCADO OBJETIVO
RAL. ESTABLECER CARACTERISTICAS Y COMPETENCIAS
EMPRENDEDORAS PERSONALES DE ACUERDO CON SUS
POTENCIALIDADES, OBJETIVOS Y EL ENTORNO.
- RA4. RELACIONAR LA IMPORTANCIA DE LA NEGOCIACION CON EL
FICHA No. 2823815 - Fomentar cultura emprendedora segin| | EMPRENDIMIENTO SEGUN LAS NECESIDADES Y ELEMENTOS DE LA
ASISTENCIA 6:00 14:00 PM 7-nov 14-nov AT e i NEGOCIACION 16
ADMINISTRATIVA lidaes y competencias personales - RA2. APROPIAR EL PROCESO DE TOMA DE DECISIONES
PERSONALES EN SU COTIDIANIDAD, SEGUN EL COMPORTAMIENTO
EMPRENDEDOR!
- RA3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATIVA E INNOVADORA SEGUN
ESTRATEGIA EMPRENDEDORA
FICHA N 2712046 VENDER PRODUCTOS Y SERVICIOS RA2 EFECTUAR LA VENTA CUMPLIENDO CON POLITICAS DE LA
e R B - . X DE ACUERDO CON LAS ORGANIZACION 16
i g P! NECESIDADES DEL CLIENTE Y RAL ESTRUCTURAR PROPUESTA COMERCIAL DEL PRODUCTO Y
i OBJETIVOS COMERCIALES SERVICIO DE ACUERDO CON EL MERCADO OBJETIVO
TOTAL HORAS 80
PARTE HORAS OTRAS ACTIVIDADES
PARTE APOYO PRESTADO ACTIVIDADES ADMINISTRATIVAS
_ FECHA HORARIO HORAS
ACTIVIDAD JUSTIFICACION DESDE HASTA DESDE HASTA
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